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D. Bidang Tugas : 
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3. MITRA KERJASAMA PENGABMAS (JIKA ADA) 

- 

4. LUARAN DAN TARGET CAPAIAN 

A. Luaran Wajib 
 

Judul Nama Jurnal Akredit 

asi 

Jurnal 

Status Link URL 

     

B. Luaran Tambahan 
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5. RENCANA ANGGARAN BIAYA 

Rencana Anggaran Biaya dalam penelitian ini tercantum dalam tabel berikut : Tabel 1. 

Rencana Anggaran Biaya 

Kelompok Keterangan Satuan Volu

me 

Harga 

Satuan 

Total 

Bahan 

ATK Kertas A4 rim 3 60.000 180.000 

Penggandaan 

proposal 

buah 3 25.000 125.000 

Materai buah 5 11.000 55.000 

Bolpoint pack 4 25.000 100.000 

Penggandaan 

laporan 

buah 5 30.000 150.000 

Bahan Penelitian 

(Habis Pakai) 

Leaflet buah 50 3000 150.000 

Baner buah 2 300.000 600.000 

Mamirat buah 50 25.000 1.250.000 

Total Kelompok Bahan 2.610.000 

Pengumpulan Data 

Uang harian rapat 

di dalam kantor 

Uang harian rapat 

koordinasi 

pengumpulan data 

di dalam kantor 

OH 5 25.000 125.000 

Biaya konsumsi Biaya konsumsi 

koordinasi dan 

pengumpulan data 

OH 5 25.000 125.000 

Transport 

Penelitian 

Transport lokal 

pengumpulan data 

OK 

(kali) 

5 50.000     250.000 

Total Kelompok Pengumpulan Data 500.000 

Pelaporan, Luaran Wajib 

Uang harian rapat 

di dalam kantor 

Uang harian rapat 

koordinasi 

menyusun laporan 

dan luaran di 

dalam kantor 

OH 5 25.000 125.000 

Biaya konsumsi 

rapat 

Biaya konsumsi 

rapat koordinasi 

menyusun laporan 

dan luaran 

OH 5 25.000 125.000 

Publikasi Biaya publikasi paket 1 1.000.000 1000.000 

Total Kelompok Pelaporan, Luaran Wajib 4.360.000 

Total RAB 4.360.000 

 

  



HASIL PENGABDIAN KEPADA MASYARAKAT 

A. RINGKASAN 

 
 

Aktivitas pengabdian pada masyarakat yakni aktivitas penyuluhan pengabdian pada 

masyarakat di desa kemuning lor Rembangan kabupaten Jember. Aktivitas ini dikerjakan langsung 

tatap muka pada 1 agustus 2022 dengan 10 peserta penyuluhan. Penyuluhan ini fokus dengan metode 

menjual barang di dalam sarana berinteraksi satu dengan yang lain dalam komunikasi virtual yang 

sudah dipunyai oleh setiap masyarakat yang ikut penyuluhan. Aktivitas penyuluhan pengabdian pada 

masyarakat ini juga fokus pada penerapan penjualan dengan metode online. Penyuluhan ini 

bermaksud membagikan pemahaman metode penjualan barang memanfaatkan teknologi. 

Berbasispengabdian pada masyarakat yang dimanfaatkan yaitu berlandaskan kepada teori dan 

penerapan bersama tingkatan misalnya Langkah kelas memakai 4 tingkatan yakni perancangan, 

penerapan, gambaran, pemberitahuan. Hasil yang diperoleh dari aktivitas tersebut yaitu peserta bisa 

menyesuaikan pada pergantian di era pasca virus corona, diamati dari hasil tes yang dibagikan pada 

masyarakat setelah mengikuti penyuluhan yang hasilnya 86% masyarakat penyuluhan mempunyai 

pemahaman berbasispenjualan barang seberbasisonline yang sesuai. Masyarakat juga bisa meningkat 

dan menerapkan hal yang diamati seberbasislangsung. 

 
B. KATA KUNCI: 

 

Penyusunan, Penjualan, Barang, Berwirausaha 

 

 
 

C. HASIL KEGIATAN 

Berbasis penerapan penyusunan dikerjakan dengan berlandaskan teori dan praktek penerapan 

pengabdian pada masyarakat difokuskan untuk masyarakat kemuning lor rembangan yang berjumlah 

10 orang berusia 17-45 tahun dan dikerjakan dengan berbasispengkajian menggunakan tiga langkah 

: 



Tabel 1. Langkah Aktivitas pada Masyarakat 
 

Langkah Aktivitas Keterangan 

Langkah 1 : 

Perancangan 

Pengorganisasian bersama 

kelompok mitra 

• Perencanaan instrument aktivitas 

Pengabdian pada masyarakat 

Perancangan diawali dengan 

Kelompok   pengelola  akan 

menguraikan   berbasispenerapan 

agenda pengabdian  pada 

masyarakat ini juga sekalian 

mengoordinasi waktu dan lokasi 

penerapan, berbasispenyuluhan, 

total peserta, bahan bahan dan 

perlengkapan yang diperlukan. 

Langkah 2 : 

Penerapan 

Langkah ini dibagi jadi dua 

aktivitas : 

• Penguraian : pada 

penguraian kelompok akan 

menguraikan perihal universal 

terkait kinerja 

penjualan online, program 

metode memikat konsumen yang 

setia penjualan online bersama 

media untuk bersosialisasi dengan 

yang lain seberbasisonline 

•Penyuluhan : kelompok akan 

membagi pemahaman yang bisa 

diterapkan seberbasislangsung via 

pelaksanaan oleh masyarakat 

kemuning lor Rembangan 

Aktivitas dikerjakan bersama 

penyajian materi seberbasisonline 

selama 25 menit 

Aktivitas dikerjakan bersama 

praktek berbasispenjualan barang 

seberbasisonline dan berdialog 

selama 

45 menit. 



Langkah 3 : Cerminan Perihal ini bisa dikerjakan bersama 

Beberapa metode 

 Setiap orang mengisi angket 

terkait hasil dan faedah 

penyuluhan berikut bersama 

masukan menjadi wujud timbal 

balik dari setiap orang. 

 Membagikan peluang untuk 

setiap orang guna praktik 

penjualan seberbasisonline 

Langkah ini diinginkan setiap 

orang bisa melakukan penjualan 

seberbasisonline 

 

Langkah 4 : Laporan 

 

Pelatihan laporan menjadi 

informasi dari tanggung jawab 

implementasi pengabdian pada 

masyarakat 

bukti dari tanggung jawab 

penerapan pengabdian pada 

masyarakat. 

 

Kelompok akan menerbitkan 

laporan tersebut 

 

 

 
 

C. HASIL PEMBAHASAN 

Aktivitas pengabdian pada masyarakat ini dikerjakan pada 1 Agustus 2022, yang dilakukan pukul 

09.00-14.00. Aktivitas dilangsungkan seberbasistatap muka di desa kemuning lor rembangan, 

masyarakat penyuluhan terdiri dari 10 orang. Aktivitas pengabdian pada masyarakat ini berpusat 

pada penerapan penjualan online, menjadi penunjang dari aktivitas ini yaitu penyuluhan berpusat pada 

bagaimana metode menjual barang dalam media yang bersosialisasi satu sama lain dalam sebuah 

jaringan dan komunitas virtual yang sudah dipunyai oleh setiap masyarakat yang mengikuti 

penyuluhan. Langkah Pertama dalam metode kerja penjualan yaitu langkah menyadari ini diawali 

dari pedagang mendirikan kesadaran setiap calon pembeli tentang adanya barang baru yang 

dipasarkan, pemahaman pembeli bisa dilaksanakan bersama pedagang memasang promosi lebih dulu 

di media sosial. Bukan hanya berwujud penyaluran brosur via media sosial tetapi bisa juga 

dilaksanakan dengan pasang status di Instagram, tik tok dan facebook serta twitter. Langkah kedua 

yaitu minat akan hadir sesudah pemahaman pembeli pada barang yang dijual, sehingga pemasar wajib 

mempersiapkan orang yang jadi nara sumber bisa berbentuk nomer telegram, atau pesan langsung di 



 

Sebelum Sesudah Tolak ukur 

Masyarakat belum 
mempunyai barang 
untuk dijual via 
media sosial 

Sesudah ikut penyuluhan 
pengabdian pada 
masyarakat, mereka 
memahami ragam barang 
apa yang akan dijual 

Memilah  barang 
spesifik yang   akan 
dijual dan memilih 
Produsen yang akan 
bermitra   dalam 
berbisnis 

Masyarakat yang 

mengikuti penyuluhan 

belum mempunyai 

pemahaman cara 

membuat brosur, 

simbol digital 

Sesudah ikut penyuluhan 

pengabdian pada 

masyarakat, peserta 

mempunyai pemahaman 

dan bisa mendesain 

brosur, symbol untuk 

penjualan barang di media 

sosial. 

Penerapan 

pemahaman aplikasi 

Canva 

 

Masyarakat yang 

belum mempunyai 

pemahaman cara 

penjualan barang 

secara online 

 

Sesudah ikut penyuluhan 

pengabdian pada 

masyarakat, mereka 

mempunyai pemahaman 

secara penjualan barang 

berbasis online yang 

efektif dan memukau. 

 

Memahami teori 

metode penjualan dan 

bisa menerapkan di 

media sosial 

mayarakat 

pengabdian pada 

masyarakat. 

 

media yang menjadi tempat berinteraksi satu sama lain dalam sebuah jariangan / komunitas virtual. 

Langkah ketiga yakni kemauan. Pemasar wajib mencatat informasi yang komplit dan memikat terkait 

barang yang dipasarakan sehingga akan timbul keteguhan pembeli guna membuktikan barang ini. 

Langkah paling akhir yaitu pemahaman, Pemahaman adalah penetapan dari bagian pembeli pada 

produk yang di beli perihal ini bisa dilaksanakan dengan suatu pembuktian barang yang 

dipromosikan. 

Disamping memahami metode penjualan berbasis online, masyarakat juga memahami metode 

guna merancang barang berbasis online. Metode ini dilaksanakan dengan memahami pemanfaatan 

aplikasi / website canva. Masyarakat pertama kali membuat akun canva yang dilanjutkan dengan 

memahami juga mengaplikasikan metode penyusunan brosur. Status di media sosial, symbol dan 

bukti pembayaran / nota digital. Situasi setiap masyarakat sepanjang masa mendampingi bisa 

ditampakkan sebagai berikut 



Kesimpulan dari penjelasan diatas tentang masyarakat yang mengikuti penyuluhan memberi 

sanggahan aktivitas ini dengan bersemangat. Ada beberapa aspek yang mendukung terealisasinya 

aktivitas dedikasi pada masyarakat ini diantaranya: 1) masyarakat sepanjang aktivitas berkegiatan 

sangat semangat 2) Masyarakat mengerti akan perlunya penjualan dalam berbisnis 3) Tersedianya 

kolaborasi yang bagus diantara masyarakat dan panitia pengabdian pada masyarakat saat aktivitas 

berlangsung 4) Sumber informasi yang berpengalaman dalam keahliannya sedang aspek 

hambatannya antara lain yaitu : 1) Terbatasnya durasi aktivitas 2) Jaringan internet yang tidak stabil 

maka dari itu sesekali masyarakat keluar masuk diruangan penyuluhan 3) Penyuluhan dikerjakan 

secara online oleh karena itu beberapa persoalan dalam aktivitas belum dijawab dengan maksimal. 

Sehingga berlandaskan aktivitas pengabdian pada masyarakat bisa dilihat tentang masyarakat yang 

bersemangat pada penyuluhan yang disampaikan dan ada pembaruan pada pola pikir setiap 

masyarakat terkait cara penjualan barang. Akhir akhir ini pergerakan masyarakat dikurangi oleh 

karena itu sulit bagi setiap pengusaha guna menjual dan mengenalkan barang yang dipasarkan. 

Sehingga memanfaatkan cara penjualan online yaitu suatu cara yang tepat, selain tepat guna juga 

biayanya terjangkau. 

Selain dari itu hasil aktivitas pada masyarakat bisa disimpulkan tentang masyarakat akan 

pembaruan yang terjadi sepanjang pasca virus corona, kapabilitas menyesuaikan masyarakat muncul 

tampak sepanjang penyuluhan berjalan bisa diamati dalam penerapan pemanfaatan Canva, setiap 

masyarakat bisa kreatif tanpa batas memanfaatkan digital. 

 

D. STATUS LUARAN 

 
 

E. PERAN MITRA (JIKA ADA ) 

 

 
F. KENDALA PELAKSANAAN PENGABDIAN KEPADA MASYARAKAT 

Adapun kendala dalam pelaksanaan penelitian ini adalah kurangnya pengetahuan pemilik 

warung mie ayam pak kliwon untuk penyusunan laporan keuangan sehingga perlunya penyuluhan, 

pendampingan dan pelatihan. 

 
G. RENCANA TAHAP SELANJUTNYA 

Rencana tahap selanjutnya dari pengabmas ini adalah memberikan penyuluhan, 

pendampingan dan pelatihan dalam penyusunan penjualan barang berbasis online dengan inovasi dan 

tekhnologi yang lebih canggih lagi 
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